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BunanHs mMiaroToBj€HO BIAMOBIJIHO JO MpPOrpaMyd HaBYAIBHOI
OUCHUIUIIHA 1 € CKJIAJOBOK YaCTHHOK HAaBYAJIbHO-METOIUYHOTO
KOMIUIEKCY nucuuiuiiay “HiMmenbka MmoBa”.
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HAaBUYOK YCHOT'O J1aJIOT1YHOTO Ta MOHOJIOTIYHOI'O MOBJICHHS, CKJIaJIaHHS
AUIOBUX TMAarepiB: JOrOBOPY, 3alMTy, MPOIO3Iil, pekiamalli, ALI0BOTO
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MeTroanyHi BKa31BKU PO3IJISTHYTO Ta PEKOMEHAOBAHO 10 JAPYKY Ha
3acimanHl kapenpu “IHozemui moBu” 12 rpyans 2012 poky, mpoToKond
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Das Thema: Geschaftstreffen
JisioBi 3ycrpiui
Ubung 1
Pragen Sie  deutsche Worter und Wortverbindungen zu zum
Thema:"Geschiftstreffen" ein und ihre ukrainischen
Aquivalente.
3naM'sTaliTe Takl HIMEUbKI CJIOBa 1 CJIOBOCHOJIYYEHHA Ta IiX
CKBIBAJICHTHU
der Finanzleiter — koMmepLiitHUN AUPEKTOP
die Firma — ¢ipma
der Betrieb — 3aBox
das Gemeinschaftsunternehmen — cninbHE NIATPUEMCTBO
anbieten (0,0) — IPOMOHYBATU
die Ware (n) — ToBap
die Lieferung — mocrtaBka
die Lieferfrist — Tepmin moctaBku
die Lieferbedingungen — ymoBH mocTaBku
10 der Vertrag — norosip
11 den Vertrag abschlieen — ykmnactu gorosip
12 den Vertrag unterzeichnen — mignmucaTu gOTroOBip
13 die Verhandlungen — neperosopu
14 die Verhandlungen beginnen — neperoBopu noyatu
15 der Preis — mina
16 die Preisliste —nipelickypant
17 die Preissenkung — 3HM>KEHHS II1H
18 der Preisabbau — 3HM>KEeHHS I11H, CHH)KKA
19 den Preis um— % reduzieren — 3HU3UTH 1LIiHY HA KiJIbKA MPOLECHTIB
20 der Weltmarkt — cBiTOBHIT prHOK
21 auf dem Weltmarkt gefragt sein — kopuCTyBaTuUCS MONUTOM Ha
CBITOBOMY PUHKY
22 dem Weltniveau entsprechen — BiJimoBigaT CBITOBOMY PiBHIO
23 den Weltpreisen entsprechen — BiAmoBigaT CBITOBUM I[IHAM
24 konkurrenzfahig sein — OyTH KOHKYpEHTOCIIPOMOKHUM
25 der Einkauf — kyniBis
26 der Einkdufer — mokymnenp
27 der Verkauf — nmponax
28 der Verkaufer — nponasenp
29 die Ware benotigen — Mmatu notpedy B TOBapi
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30 die Messe — sspMapok

31 die Kosten — xomtu

32 die Transportkosten — TpaHCIIOPTHI KOIITH

33 die Nebenkosten — 101aTKOB1 KOIITH

34 sich interessiert sein an (Dat) — OyTu 3a1likaBJIeHUM y YOMYCh
35 das Recht vorbehalten — 30epertu npaso 3a codor0

Ubung 2
Ubersetzen Sie folgende Sitze in die Muttersprache.
IHepexkaagiTs HUKYCHABE/ICHbII PEYEHHS PiITHOI MOBOK).
1  Er ist Finanzdirektor unserer Firma.
2 Welche Firma vertreten Sie?
3 Welche Ware kann uns Thre Firma anbieten?
4  Was produziert Thre Firma?
5  Wir sind bereit, mit Ihnen die Fragen iiber die Lieferung der Ware zu
besprechen.
6 Haben Sie Kataloge und Prospekte fiir [hre Produktion mit?
7  In welcher Angelegenheit kommen Sie?
8  Wir mochten mit Threr Firma einen Vertrag abschlief3en.
9 Unsere Firma produziert die Waren von hochster Qualitét.
10 Unsere Waren sind auf dem Weltmarkt gefragt.
11 Wir mochten mit Thnen iiber den Verkauf: (Einkauf) der Ware X
sprechen.
12 Wir finden diese Anlage konkurrenzfihig.
13 Die Qualitat dieser Ware entspricht dem Weltniveau.
14 Die Preise auf diese Waren entsprechen den Weltpreisen.
15 Wir haben die Unterlagen fiir diese Waren studiert und mochten
Geschiftskontakte aufnehmen.

Ubung 3
Pragen Sie mogliche Formulierungen ein.
3anam'staiiTe MOKIMBE POPMYITIOBAHHS.

— Hatten Sie eine Visitenkarte?

— Selbstverstandlich. Hier, bitte schon.

- Bitte nehmen Sie am Tisch Platz!

- Danke.

— Frau Tischler, wiirden Sie mir einen Gefallen tun?



— Mache ich gern. Wie konnte ich Thnen behilflich sein?

— Wiirden Sie uns bitte Kaffee bringen?

- Ja, kommt sofort.

— Hatten Sie Prospekte fiir mich?

— Aber selbstverstindlich! Hier, bitte.

— Konnten Sie etwas tiber Thre Firma erzihlen?

— Aber natiirlich. Was mochten Sie als erstes wissen?

— Hatten Sie etwas iiber die Geschichte Threr Firma erzihlen.
- Mit gro3em Vergniigen.

Ubung 4
Setzen Sie anstatt der ukrainischen Wortverbindungen die deutschen
Aquivalente ein.
BcTaBTe 3aMicTh YKpaiHCHKUX CJIOBOCIIONYYEHbB iX HIMEI[bKI €KBIBAJICHTHU.
I Unsere Firma mochte mit Ihrer Firma  (ykiacTu 10orosip).
2 Der Verkaufer soll... (iny Ha ToBap) festsetzen.
3 Wir miissen ... (TepMiH Ta yMOBHU MOCTaBKU) besprechen.
4 Ich mochte mir... (Bamy npono3uiiito) iiberlegen.
5 Wir miissen... (mpo 3ycTpiu) verabreden.
6 Wiirden wir (meperoBopu) um 11 Uhr vormittags beginnen?
7 Die Lieferbedingungen... (HaM nacyroTh).
8 Wir warten auf... (Bamoi Bigmosimi).
9 Unsere Ware... (Ma€ TONUT HAa BCECBITHbOMY PUHKY).
10 Wir finden diese Anlagen... (KOHKYPEHTOCIPOMOXKHUMHU ).

Ubung 5
Ubersetzen Sie folgende Sitze ins Deutsche.
[lepeknaaiTh HUKYEHABEACHI PEUCHHS HIMELIBKOIO MOBOIO.
1 ki roBapu Bunyckae Bama ¢ipma?
2 Hama ¢dipma BUIlyCKae ABUTYHU Ta OPUBOJMU JJIsSI PI3HUX OYJIIBEIBHUX
MallIiH, €J1eKTPOJIOKOMOTHBIB.
3 Mu xotinu 6 06roBoputy 3 Bamu nuTaHHs Npo MOCTaBKY JBUTYHIB Ha
Hall 3aBO/I.
4 S$ki nokymeHTH Bu mMoriu 6 HaMm 3anponoHyBaTH?
5 JlokymMeHTH Ha Hally NPOAYKIiI0 mokaxke Bam Ham koMepuiitHuin
TUPEKTOP.
6 Mu o3HalioMunucs 3 JOKyMEHTaIll€lo 1 Temep XoTuin 0 3 Bamu
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YCTAaHOBUTH J1JIOB1 KOHTAKTH.

7 TepMiH ciy>XOM LIUX NMPUIIAIIB BUCOKUU:BIT S 10 25 POKIB.

8 Aue miHu Ha Barmri ToBapu ay’ke BHCOKi, MM IIPOCHMO 3HU3HUTH iX Ha
10 %.

9 Hami ToBapu HaWBHUIIOI SIKOCTI, BOHU MalOTh MOMUT Ha BCECBITHHOMY
PUHKY.

10 Toni naBaiiTe MOYHEMO MEPETOBOPH.

Ubung 6
Priagen Sie folgende Wortverbindungen ein.
3anaM'siTaiiTe HIDKYCHABEICH] CJIOBOCIIOTYYCHHS.

Ran an die Arbeit! - 3a poboty!

Das ist (vollig) klar - [e KoM siCHO.

Wenn ich dich/Sie richtig  Skmo s Tebe/Bac npaBuibHO
verstehe/verstanden habe - 3pO3YyMIB.

Soweit ist alles klar.- IToku Bce 3po3ymiio.

Toll! - 3nopoBo! loope!

Das wire was fiir mich. - Ile came nis mene.
Abgemacht! - JIoMOBUIIUCH!

Der VertragsabschluB3. - Ykmnanennst norosopy. In der Praxis gibt es zwei
Arten des Kaufsvertragsabschlules. Ha mpaktuii icHyrOTh ABa HUISIXU
YVKIIaJJaHHsl TOproBeibHOi yroau. Anfrage - Angebot - Bestellung +
Bestitigung der Bestellung. I[lonmut — mnpomno3uiisi — 3aMOBJIEHHS +
HTBEPIXKEHHS 3aMOBJICHHS

Der VertragsabschluB bei der personlichen Teilnahme der
vertragschlieBenden Partien. Ykiiananus 1oroBopy mpu 0COOHCTIN y4acTi
CTOpIH, IO JOMOBJSIOTHCSA. Y LBOMY BHUIAIKY JOTOBIp MICTUTH TaKl
MyHKTH:

1 Ort und Datum des Abschlusses — Miciie Ta yac ykiagaHHs

2 Namen der vertragschlieBenden Partien — Imena cropin

3 Gegenstand des Vertrages — Ilpeamer nqorosopy

4 Preis und Gesamtwert — [{iHa Ta 3arajgbHa BapTICTh

5 Lisfertermin — Tepmin nocTauaHHs

6 Konventionalstrafe — Heycroiika

7 Zahlungsbedingungen — YMoBU oruiatu

8 Qualitat, Gewicht der Ware — fIkicts, Bara ToBapy

9 Verpackung und Markierung — ITakyBaHHsI Ta MapKyBaHHSI

10 Priifung, Erprobung und Inspektion — BunpoOyBaHHs 1 KOHTPOJIb

6



11 Gewahrleistung — ["apanTis

12 Versicherung — CrpaxoBka

13 Force majeure [fort mazor| — ®opc-maxop (0OcTaBUHU HENepeOOPHOI
CUJIHU, 0€3 MEePEIIKOIN)

14 Schiedsgericht — ApOiTpax
15 Sonstige Bedingungen — 1HIII YMOBH
16 Juristische Anschriften
der Partien. — FOpunuuHi agpecu cTopiH
17 Unterschriften — [Tignucu
Ubung 7

Ubersetzen Sie folgenden Text.
[lepexnaaiTh TakKUi TEKCT.
Vertrag

Zwischen der Firma Siemens AG(Berlin-Miinchen) vertreten durch Karl
Tamm Direktor als Kaufer und der Firma Bosch GmbH (Stuttgart)
vertreten durch Alfred Lemm, Leiter der Exportabteilung als Verkaufer.
Die Vertragspartien haben folgendes vereinbart.
1 Allgemeines.
Verkauft werden Elektromotoren entsprechend der in der Anlage 1
beigefligten Liste.
2 Der Preis der Ware wird nach der Preisliste (Anlage 2)
berechnet abziiglich 5% Mengenrabatt. Die Gesamtsumme des
Vertrages befragt ... Euro.
3 Lieferbedingungen.
Der Preis versteht sich franko Wagen.
4 Zahlungsbedingungen.
Die Bezahlung erfolgt iber Bankakkreditive
5 Verpackung und Markierung.
Verpackung und Markierung der Ware entsprechen dem Euro-Standard.
Durch fehlerhafte Verpackung  oder Markierung entstandene Verluste
gehen zu Lasten des Verkéufers.
6 Lieferfrist und Lieferdatum
Die Ware wird nach Lieferplan geliefert (Anlage 3). Als Lieferdatum gilt
das Versanddatum.
7 Garantie
Der Verkaufer garantiert die Qualitdt der Ware innerhalb von 18 Monaten
ab Lieferdatum.



8 Reklamationen

Bei Miéngeln in der Qualitdt hat der Kaufer das Recht, innerhalb von
10 Tagen ab Erhalt der Ware zu reklamieren.

9 Sanktionen bei Lieferverzug

Bei Lieferverzug um mehr als 48 Stunden zahlt der Verkau-

fer dem Kaufer fiir jeden Tag Lieferverzug eine Vertragsstrafe von 1%
vom Wert der nichtgelieferten Ware. Dabei zahlt jeder angefangene Tag
als voller Tag.

10 Hohere Gewalt (Force majeure)

Der Verkaufer zahlt keine Vertragsstrafe, falls die Erfiillung des
Vertrages durch hohere Gewalt (Force majeure) nicht moglich ist. Unter
hoherer Gewalt ist zu verstehen: Naturkatastrophen, 'Export-
Importsanktionen, Kriege sowie wirkt die hohere Gewalt langer als
6 Monate, haben die Vertragspartien das Recht, den Vertrag zu kiindigen.

11 Beilegung von. Streitigkeiten

Beide Vertragspartner sind sich dartiber einig, die Streitigkeiten giitlich zu
losen. Bei Bedarf wird die Arbitrage der Ukrainischen Industrie- und
Handelskammer eingeschaltet. Die Entscheidung der Arbitrage ist
endgiiltig und fiir beide Teile verbindlich.

12 Weitere Bestimmungen

Der Kéufer hat das Recht 3 Mitarbeiter fiir I Woche zur Schulung in die
Firma des Vertragspartners zu schicken. Die Kosten fiir Schulung und
Material tbernimmt der Verkdufer, die Kosten fiir Verpflegung,
Unterkunft, An- und Abreise tragt der Kaufer.

13 Schlussbestimmungen

Anderungen im Vertrag sowie vorfristige Kiindigung des Vertrages sind
nur im beiderseitigen Einvernehmen moglich. Alle Anlagen sind
Bestandteil des vorliegenden Vertrages. Der Vertrag liegt in ukrainischer
und deutscher Sprache vor. Beide leite sind rechtlich gleichwertig.

Berlin, den 12.09.1998

VERKAUFER KAUFER

Bosch. GmbH Siemens AG

Stuttgart Berlin-Miinchen
Bundesrepublik Bundesrepublik
Deutschland — Deutschland



/Unterschrift/ /Unterschrift/
Ubung 8
Fragmentarisches Vorbild des Vertrages.
dparMeHTapHUM 3pa30K JOTOBODPY.
Vertrag-Nr.
Trans-Nr.

Die Firma ..., im folgenden "K&ufer" genannt, einerseits, und die Firma
..., im folgenden "Verkaufer" genannt, andererseits, haben diesen Vertrag
wie folgt abgeschlossen:

Der "Verkaufer" verkauft und der "Kaufer" kauft zu den Bedingungen
... folgende Ausriistung...

Die Stiickliste und die technische Charakteristik der Ausriistung und
Zubehor sind in Anlage (n) Hr. ... vorgesehen. Die Preise sind in Anlage
(n) Nr. ... aufgefiihrt.

Die Preise gelten ... einschlieBlich Exportverpackung, Markierung ...

Die Gesamtsumme des Vertrages betrigt ...

Die im Vertrag aufgefiihrte Ausriistung Ist komplett zu liefern, und
zwar nach folgenden Lieferzeiten laut Anlage Nr. ...

Zahlungen in Hohe von % des Wertes der gelieferten Ausriistung
erfolgen in ... (Wéhrung) innerhalb ... Tage nach ... (Bedingung).

Im tibrigen gelten die allgemeinen Verkaufsbedingungen des Verkaufers.

Dieser Vertrag tritt mit Unterzeichnung durch beide Partner in Kraft.

... (Ort), den ... 19... (Datum)

Unterschriften: Unterschriften:

Es ist gut, wenn die Giste im voraus ein schriftliches
Besuchsprogramm mit genannten Uhrzeiten bekommen. Das Programm
soll realistisch und nicht zu anstrengend sein.

Das Vorbild des Programms fiir Herrn Lemm, Gastgeber Herr Tamm.
Programm fiir Herr Lemm am 14.Mai 2012.
Gastgeber Herr Tamm
09.30 Uhr BegriiBung durch Herrn Tamm
09.45 Uhr Besprechung im Biiro von Herrn Tamm
13.00 Uhr Mittagessen im Restaurant Bei Air
15.00 Uhr Konsultationen im Wirtschaftsministerium. Ansprechpartner
Herr Alas von der Auslandsabteilung
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16.30 Uhr Riickfahrt zur Firma .

16.45 Uhr Besprechung im Biiro von Herrn Tamm

17.30 Uhr Zeit zur freien Verfligung von Herr Lemm

20.00 Uhr Abendessen auf Einladung von Herrn Alas im Hotel Artan.

Ubung 9
Lesen Sie folgende Dialoge und versuchen Sie diese einzupragen.
[IpounTaiiTe HWKYEHABEAEHI IiaJoru Ta cupoOyiiTe iX 3amaMsrTary.
Der erste Dialog.
zwischen dem Kaufer einerseits, dem Direktor der Firma Bosch GmbH
von Herrn Tamm und den Verkdufer andererseits, dem Geschéftsfithrer
der Handelsgeschift Siemens AG von Herrn Lemm wird folgendes
besprochen.

Frau Eller: Darf ich bekanntmachen: mein Chef, Herr Tamm und Herr Lemm
vom Handelsgeschift Siemens AG in Berlin. Herr Tamm: Guten Tag,
Herr Lemm. Willkommen in Berlin. Herr Lemm: Guten Tag, Herr Tamm.
T.: Sagen Sie bitte, in welcher Angelegenheit kommen Sie?

L.: Wir mochten mit Threr Firma den Vertrag fiir Thre Waren abschlief3en.
Welche Waren kann Thre Firma uns anbieten? Was produziert Thre Firma?
T.: Unsere Firma produziert verschiedene Anlagen: z.B. Elektromotoren
fiir Elektrolokomotiven, Elektroziige, Computer fiir die Steuerung von
verschiedenen Maschinen u.s.w.

L.: Haben Sie Kataloge und Prospekte fiir Ihre Produktion?

Wir mochten Sie studieren.

T.:Ja, hier sind alle Unterlagen fiir unsere Produktion. Unsere Waren sind
hochster Qualitdt. Sie sind auf dem Weltmarkt gefragt und
konkurrenzfahig.

L.: Gut, wir sind bereit, mit Ihnen die Fragen iiber Verkauf Ihrer Waren
zu besprechen. Aber zuerst mochten wir den Preis fiir die Elektromotoren
wissen.

T.: Ich denke, dal3 wir {iber den Preis verabreden. Dazu miissen wir uns
morgen treffen.

: Wo und wann treffen wir uns?

: Kénnen wir uns morgen um 11 Uhr vormittags treffen? PaB3t es Thnen?
: Die Zeit paBBt mir. Ich warte auf Sie um 11 Uhr vormittags im Hotel.

: Auf Wiedersehen!

: Bis morgen.

Cam3E
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Der zweite Dialog.

T.: Guten Tag, Herr Lemm! Wie geht es [hnen?

L.: Guten Tag, Herr Tamm! Es geht mir gut. Aber ran an die Arbeit. Wir
haben Thre Unterlagen studiert und unsere Firma hat die Absicht, Thre
Waren einzukaufen. Aber die Preise fiir Computer sind zu hoch.

T.: Den Preis berechnen wir also nach der Preisliste abziiglich 5% Mengenrabatt.
L.: Gut. wie hoch ist die Gesamtsumme fiir 50 Computer?

T.; Moment, ich nehme einen Taschenrechner... Das macht 950000 DM.
L.: Ale Zahlungsweise schlage ich den Akkreditiv-Brief vor?

T.: Damit bin ich einverstanden.

L.: Aber wir wiirden noch die Lieferfriste und Lieferbedingungen besprechen.
T.: Einverstanden. So Herr Lemm, ich glaube, die wichtigsten Fragen haben
wir geklart. Und die Lieferbedingungen und Lieferfriste besprechen wir
morgen. Bis morgen! Treffen wir uns morgen um 12 Uhr vormittags.

L.: Gut. Bis Treffen morgen um 12.

Der dritte Dialog.

T.: Guten Tag, Herr Lemm. Ich bin auf gelegener Zeit gekommen.

L.: Guten Tag, Herr Tamm, ich bin froh, Sie zu sehen. Heute sollen wir
den Vertrag unterzeichnen. Deshalb beginnen wir unsere Verhandlungen
sofort. Wir bieten Thnen an, die Lieferung der Computer ab Threr Firma
im September dieses Jahres zu beginnen.

T.: Ich bin mit diesem Liefertermin einverstanden.

L.: Aber wir sollen noch die Frage iiber die Verpackung und Markierung
festlegen. Die Computer sollen in Kisten verpackt werden.

T..Ja, selbstverstindlich. Die Verpackung mufl die Computer gegen

Witterungseinfliisse schiitzen. Wir sorgen fiir angemessene Verpackung.
Wir sind bereit fiir eventuelle Beschidigungen infolge mangelhafter
Verpackung zu verantworten.
L.: Die Kisten werden in vier Seiten markiert. Die Markierung muss mit
wettfester Farbe in deutscher Sprache aufgetragen werden und folgendes
enthalten: Bestellnummer, Bestimmungsort, Bezeichnung des Kunden,
Kistennummer, Nettogewicht, Bruttogewicht u.a.

T.: Wir garantieren, da3 die Qualitat der gelieferten Ware dem Vertrag vollig
entspricht. Wir garantieren auch die normale Arbeit der Computer im
Laufe von 18 Monaten. Die Garantie erstreckt sich nicht auf Ersatzteile.
Wir leisten keine Gefahr fiir Schidden, die durch unsachgemaille
Verwendung, Wartung, Beforderung und Lagerung versucht sind.
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L.: Jetzt ist alles klar und wir konnen den Vertrag unter  zeichnen.
T.: Abgemacht!

Das Thema: Rundgang durch die Firma

Exckypcis no ¢gipmi

Ubung 1
Pragen Sie bitte folgende Worter und Wortverbindungen ein.
3anaM'siTaliTe HIDKYCHABEACH] CJI0BA Ta CIIOBOCTIONYYCHHSI.
der Rundgang — exckypcis
einen Rundgang unternehmen — moYynHaTH €KCKypCIIO
bestehen (a, a) seit... Dat. — icHyBatu 3...
beschiftigen (te, t) — 3alimaTu
der Mitarbeiter — criiBpoOITHUK
der Angestellte — ciry»x60Belb
die Schichte — po6oua 3miHa
das Gehalt — 3apo0iTHa 11ata
der Tarifvertrag — TapudHuii 10roBip
10 der Tarifsatz — Tapudna ctaBka
11 im Durchschnitt — y cepeaabomy
12 verdienen (te, t) — 3apo0asTH
13 vom Computer gesteuert werden — yrpaBJisITUCS KOMIT FOTEPOM
14 Das Biiro fiir Technik und Entwicklung — koHCTpyKTOpCBhKE O10pO
15 die Kapazitit (die Leistung) — moTykHICTb, TPOAYKTUBHICTb
16 jahrlich, pro Jahr — mopoky
17 monatlich, pro Monat — momicsiuHo
18 die Rente — meHcis
in die Rente gehen — iTu Ha neHcio
19 das AuBBenhandelsunternehmen — 30BHIIIHLOTOPTIBETBHE
T1IITPUEMCTBO
20 das Unternehmen mit wirtschaftlicher Rechnungsfithrung —
MIJIPUEMCTBO Ha TOCIPO3PaXyHKOBIN OCHOBI
21 einen guten Ruf haben — maTu xoporry pemnyTaiito
22 die Personalabteilung — Bigain kaapis
23 der Personalchef — HauanbHUK KapiB
24 die Fiihrungskrifte — kepiBHuUit ckiaza (aaMiHiCTparlis)
25 die Gilitekontrolle — Bi/1171 KOHTPOJIIO HA SKICTh
26 zum Dienst (zur Arbeit) einstellen — npuitmatu Ha ciyx0y (poOoTy)
27 aus dem Dienst (aus der Arbeit) — 3BUIBHATH 31 CITYKO0U

12
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Ubung 2

Ubersetzen Sie folgende Sitze in die Muttersprache.

[lepeknaaiTh HUKYEHABEACHI PEUEHHS PiTHOIO MOBOIO.
1 Heute haben wir einen Rundgang durch die Firma unternommen.
2 Diese Firma wurde im Jahre 1989 gegriindet.
3 Sie hat viele Niederlassungen (Filialen) in Deutschland und im Ausland.
4 Die Firma beschiftigt 2500 Mitarbeiter: das sind Angestellte,
Ingenieure, Arbeiter.
5 Die Firma arbeitet in zwei Schichten.
6 Der Arbeitslohn (das Gehalt) eines Mitarbeiters betragt monatlich im
Durchschnitt 1800 Euro.
7 Der hochqualifizierte Arbeiter verdient 1500 Euro pro Monat.
8 Jahrlich wird der Tarifvertrag zwischen Fiihrungskriften und
Mitarbeitern der Firma abgeschlossen.
9 Die Produktion unserer Firma wird vollig vom Computer gesteuert.
10 In der Firma gibt es das Biiro fiir Technik und Entwicklung.
11 Unsere Firma zdhlt zu mittelstindigern Unternehmen.
12 Das ist das Unternehmen mit wirtschaftlicher eigener Rechnungsfiihrung .
13 Alle Betriebaabteile sind mit Taktstral3en ausgestattet.
14 In der Firma wird jahrlich Produktions- und Exportprogramm bestéatigt.
15 In Deutschland ist sehr schwierig, Leute einzustellen
und Leute wieder zu entlassen.

Ubung 3

Setzen Sie anstatt der ukrainischen Wortverbindungen ihre deutschen
Aquivalente ein.

Bcrapre Ha Mmiclie  yKpaiHCBKUX  CJIOBOCIIOJNYYEHb iX  HIMEIbKI
CKBIBAJICHTH.
Wir mochten ... (exckypcito nmo Bamiii gpipmi) unternehmen.
Mein Vater ...(3apo06isie) 1000 Euro monatlich.
Die Produktion unserer Firma .. .(ynpaBisitoTbCsi KOMIT'FOTEPaMu ).
Unser Unternehmen funktioniert ... (y 1B poO04YuXx 3MiHN).
Unsere Firma zihlt ... (1o cepennboro) Unternechmen.
(Bigain TexnigHoro koHTpoito)liegt im ersten Stock unseres Gebaudes.
In Deutschland werden die Menschen (Ha nenciwo) frithzeitiger
geschickt, mittlerweise schon mit 53 oder 54 Jahren.
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8 Die aktuellen Trends werden in erster Linie (Cy4acHUM CTaHOBHUIIEM
E€KOHOMIKH) bestimmit.

9 Sie sollen in (Bigain kaapiB) kommen.

10 In diesem Jahr wird in dieser Abteilung ... (motouna ninisg) gestellt
werden.

11 Wir mochten mit Thnen ... (ni0B1 koHTakTH)aufnehmen.

12 Unsere Firma. ..(Mae xopoliry penyTariiro).

13 Unsere Firma ... (€ 30BHIIIHbOTOPTOBEIbHUM MiATPUEMCTBOM)

14 Die Produktion ... (OBHICTIO aBTOMaTU30BaHO).

15 Wir miissen ... (yMoBHU po3paxyHKYy) besprechen.

Ubung 4

Ubersetzen Sie folgende Sitze ins Deutsche. Ilepexnanits HukueHaBeaeHi
pEUYCHHS HIMEI[bKOIO MOBOIO.

1 Hama ¢ipma mae 6arato ¢iiii 3a KOPIOHOM.

st pipMa HaNEXUTH 1O BEIUKUX MIIMNPUEMCTB.

Ha ¢ipmi npaiiroe 25 criiBpoOITHHUKIB.

Ha ¢ipmi npaiitoroTs y J1Bi 3MiHH.

VY cepennbomy poOiTHHK 3apo0iise 1500 eBpo.
BupoOHUIITBO MOBHICTIO aBTOMATU30BaHE Ta YIIPABJISETHCS
KOMII'FOTEPaMHU.

7 CporoaHi agMiHicTpallis mianucaia TapupHUil JOTOBIP.

8 1lsa dbipma mae xopolily pemyTarito.

9 Ile mianmpueMCTBO MPAIFOE HA TOCIIPO3PAXYHKOBIH OCHOBI.
10 Ilporo vosioBika Tpeba B3sTH Ha poOOTY.

11 Bin OyB 3BUIbHEHUH 32 BIIACHUM Oa>KaHHSIM.

12 Ha ¢ipmi icHye KOHCTPYKTOPChKE OIOPO.

13 Mu M0keMO BCTAaHOBUTH 3 BaMU JIJIOB1 KOHTAKTH.

14 s dipma icuye 3 2012 poky.

15 Cxonu, Oyab nacka, y BT KaApiB.

N D KW

Ubung 5
Priagen Sie mogliche Frageformulierungen ein und geben Sie auf diese
Antwort.
3anam'staiiTe MOXJIUBI (OPMYJIIOBaHHsS 3allMTaHb 1 JalTe Ha HHUX
BIIITOBI1/b.
1 Zuerst hitte ich gern gewul3t, wann Thre Firma gegriindet wurde.
2 Und koénnen Sie mir sagen, welche Unternehmensform Ihre Firma hat?

14



Darf ich fragen, wie viele Mitarbeiter das Unternehmen hat?

Konnten Sie dann etwas tiber Thre Produkte sagen.

Wie hoch ist eigentlich Thr Umsatz?

Und wie entwickelt sich das Geschaft?

Werden Thre Produkte auch exportiert?

Wer ist eigentlich Thre Kunden?

Dann hitte ich noch eine letzte Frage: verursacht Thre Produkte die
Umweltprobleme?

10 Sind Thre Produkte auf dem Weltmarkt konkurrenzfahig

O 03N DN bW

Ubung 6
Lesen Sie folgende Dialoge und versuchen Sie diese einzupriagen.
[IpounTaiiTe HMKYEHABEJCHI J1aJIOTH Ta CIPOOYMTe iX 3amaM'siTaTH.
Das Gespriach zwischen dem Chef der Firma "X' von Herrn Tamm und
dem Geschiftsfithrer von Herrn Lemm.
Po3smoBa wmix gupektopom ¢dipmu "X" TammMoM 1 KOMeEpIIHHUM
aupextopoM pipmu Jlemmom.

Tamm : Guten Tag! Gestatten Sie mir, im Namen unserer Firma Thre
Delegation bei uns zu begriiflen.
Lemm: Guten Tag, Herr Lemm! Wir sind Thnen fiir Thre herzliche
Aufnahme sehr dankbar.
Tamm: Danke. Hétten Sie eine angenehme Reise, Herr Lemm.
Lemm: Oh, ja, danke. Die Maschine héatte zwar etwas Verspitung, aber
das war nicht weiter schlimm.
Tamm: So, Herr Lemm, hier ist [hr Besuchsprogramm. Wenn Sie
nichts dagegen haben, machen wir jetzt einen kleinen
Rundgang durch die Firma.
Lemm: Ja, bitte. Ich bin mit [hrem Vorschlag einverstanden.
Tamm: Also, Herr Lemm, hier ist mein Biiro.
Lemm: Wie ich sehe, ist Thre Einrichtung sehr modern: ein
Computer, eine Kopiermaschine und ein Faxgerit.
Tamm: Ja, heutzutage kommt man ohne diese technischen Hilfsmittel
nicht mehr aus, finden Sie nicht?
Lemm: Doch, Sie haben recht. Auch in unserer Firma haben wir zum
Beispiel die Buchhaltung und die Personalabteilung bereits voll
computerisiert. Das hat unsere tagliche Arbeit viel leichter
gemacht.
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Tamm: Das kann ich mir gut vorstellen. Doch gehen wir nun weiter. Hier
ist mein Vorzimmer. Treten Sie bitte ein.
Lemm: Oh, Sie haben sich aber schon eingerichtet. Bei so vielen
Pflanzen fiihlen Sie sich bestimmt wohl?
Tamm: Ja, wenn man so viel Zeit am Arbeitsplatz verbringt, ist es sehr
wichtig.
Lemm: Stimmt.
Tamm: Herr Lemm, gehen wir weiter: hier links sehen Sie nun das Biiro
von Frau Lind.. Frau Lind ist die Leiterin der Abteilung
Transport durch Zoll. Daneben teilen sich Frau Ots und Herr
Peets ein Biiro. Frau Ots leitet die Einkaufsabteilung. Herr Peets
ist ihr Assistent.
Lemm: Gut, jetzt weill ich, wer wo ist. In einer Stunde haben wir ja auch
eine Besprechung mit Herrn Tamm, Frau Lind und Frau Ots.
Tamm: Ja, richtig. Sie konnen aber nur Herrn Tamm sprechen,
da Frau Lind und Frau Ots beide krank sind. Doch lassen Sie uns
zuerst einmal einen Kaffee trinken gehen.

Der zweite Dialog
Das Gespriach zwischen dem Personalchef und den Gésten.

Po3moBa Mk Ha4aTbHUKOM KaJpiB Ta TOCTSIMHU.

G.: Guten Tag, Herr Chef. Wir sind aus der Ukraine und interessieren uns

fiir die Produktion Ihrer Firma.

PC: Guten Tag, liebe Géste! Wir sind froh, Sie bei uns sehen.

Woflr interessieren Sie sich als erstes?

G.: Wir mochten etwas iiber die Geschichte Ihrer Firma erfahren.

PC: Unsere Firma wurde 2012 gegriindet. Sie hat viele Niederlassungen
in Deutschland und im Ausland.

G.: Seien Sie wohl, sagen Sie bitte, in welchen Landern haben Sie
Niederlassungen?

PC: Unsere Firma arbeitet mit vielen europdischen Landern zusammen.
Die wichtigsten Handelspartner sind die Ukraine, die Niederlande,
Danemark und Schweden.

G.: Wieviel Mitarbeiter beschéftigt Thre Firma?

PC: Unsere Firma beschéftigt 2500 Mitarbeiter.

G.: In wieviel Schichten arbeitet man in der Firma?

PC: Unsere Firma funktioniert in zwei Schichten.

G.: Wieviel Stunden dauert der Arbeitstag?
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PC: Der Arbeitestag dauert acht Stunden.

G.: Wenn es moglich, nennen Sie bitte den durchschnittlichen
Arbeitslohn eines Mitarbeiters Threr Firma?

PC: Ja, bitte. Das Gehalt des qualifizierten Arbeiters betrdagt 1500 Euro

monatlich.

G.: Wir mochten wissen, mit wieviel Jahren gehen Thre Mitarbeiter in
die Rente?

PC: Die Frauen gehen in die Rente mit 63 Jahren und die Manner mit 65

G.: Wer zahlt die Rente?

PC: Die Rente zdhlt Thren Mitarbeitern die Firma .

G.: Und die letzte Frage, wenn es moglich ;
Wieviel Tage Urlaubs bekommen Thre Angestellten (Ihre Mit
arbeiter, Arbeiter)?

PC: Im Durchschnitt haben die Mitarbeiter den Urlaub 36 Arbeitstage.

Der dritte Dialog

Das Gesprich in der Abteilung zwischen dem Abteilungsleiter und den
Gasten.
Po3mMoBa Mik HauaJIbHUKOM BTy Ta TOCTSIMU.
G.: Guten Tag, geehrter Herr Abteilungsschef.Wir interessieren uns fiir

die Waren Threr Firma und mochten Thre Produkten studieren.
AL: Ja, bitte. Sie werden von unserem Chefingenieur, Herrn Klaus
begleitet.
Klaus: Ich bin bereit, auf alle Ihren Fragen zu antworten. Welche
Fragen haben Sie?

G.: Konnten Sie dann etwas iiber Ihre Produktion sagen?
Al.: Ja, bestimmt. Unsere Firma produziert Elektromotoren, verschiedene
elektronische Anlagen.
G.: Haben Sie Unterlagen fiir diese Waren?
Al.: Aber selbstverstiandlich. Hier bitte.
G.: Wir mochten wissen, wie ist die Leistung Threr Firma?
Al.: Die Kapazitat (die Leistung) unserer Firma betragt
2000 Stiick Elektromotoren und die dazugehorigen Anlagen pro Jahr.
G.: Sagen Sie bitte, ist die Produktion in Threr Firma automatisiert?
Al.: Ja, Computertechnik wird in unserer Firma verwendet.
G.: Es ist interessant, zu welchen Unternehmen gehort Thre Firma?
Al.: Unsere Firma gehort zu den mittelstindischen Unternehmen.
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G.: Wir mochten Thr Biiro fiir Technik und Entwicklung gerne besuchen.

Al.: Ja, bitte. Dort machen wir Sie gerne mit unserem Produktions- und

Exportprogramm bekannt.

G.: Wir mochten wissen, weichen Ruf hat Ihre Produktion auf
dem Weltmarkt.

Al.: Unsere Firma ist ein Aullenhandelsunternehmen. Die Produktion
unserer Firma ist auf dem Weltmarkt gefragt und Konkurrenzfahig.

G.: Und wenn es moglich, die letzte Frage, haben Sie schon
Geschiftskontakte mit unserem Land?.

Al.: Ja, mit der Ukraine haben wir schon viele Jahre Geschéfts kontakte.

G.: Das wire dann wohl alles, Vielen Dank fiir Ihre  ausfiihrliche
Erzahlung. Es war sehr interessant.

Al.: Ich bin zufrieden, daB3 meine Erzdhlung Ihnen gefallen hat.

G.: Auf Wiedersehen.

Al.: Bis bald. Gliickliche Reise.

Das Thema: Die Anfrage
3anur

Ubung 1
Prigen Sie folgende deutsche Worter und Wortverbindungen zum

Thema:
"Anfrage" und ihre ukrainischen Aquivalente ein

3anamM’gaTaiiTe HUKYEHABEACHI HIMEIIBKI CJIOBA M CJIOBOCIOJIYYEHHS Ta
iX YKpaiHChKi €KBIBAJICHTH.
das Geschaft - yToJia, TOProBa omnepartis
der Geschiftspartner - ToproBenbHU HapTHEP, KOHTPATrECHT
die Anfrage - 3amuT

die Lieferung - OoCTaBKa

der Lieferant - MOCTaYaJIbHUK

die Verhandlungen - mneperosopu

die Verhandlungen fiihren - BECTH NEPETOBOPHU
unterbreiten - IIOJIaTH Ha PO3TJISI

etw.(Akk) anstreben - mparnyTu 10 4oroch

die Beziehungen aufnehmen -  ycraHoBmtoBaTH BIAHOILICHHS
die Bezeichnung der Ware - HallMEHYBaHHS TOBapy

die Menge - KUIBKICTb
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die Qualitat - SIKICTh
der Bestimmungsort - miclie pu3HaYeHHS

die Verpackung - YIaKyHOK, TAKyHOK
anbieten - MPONOHYBATH
der Preis - I1Ha
die Preisbildung - IHOYTBOPEHHS
der feste Preis - TBepa (MOoCTiiiHA) 1iHa
der duBerste Preis -  Ham3BH4aitHa (KpaifHs) 11HA
die Offerte (n) - odepra, mpono3uiis
das Angebot -
die Beilage - J0AaTOK
unter Beilage - IOJaTKOM
beigelegt - MIPUKJIAICHU N
die Einfuhr - BBi3, IMIIOPT
die Ausfuhr - BUBI3, EKCIIOPT
sich mit (Dat) befassen - 3aiiMaTucs 4MMCh
das Gewicht - Bara
das Nettogewicht - Bara HETTO
das Bruttogewicht - Bara OpyTo
separat - OKpeMO
unter Kreuzband —
0aHIepOJLITIO
als Drucksache —
vermerken pOOUTH MOMITKH, BiAMIYATH
der Bedarf - noTpeou
an (Dat) den Bedarf decken- 3amoBoabpHHTH TOTPEOY Y YOMYCh
die Konkurrenz - KOHKYPEHIIis
bertiicksichtigen - ypaxoByBaTu
den Vorzug geben BIJIJTaBaTH MEpeBary
unterziiglich - HETaHO
zukommen lassen - JocTaBIATH, HaJICUIATH (IOKYM.)
die Spezifikation - crienrdikaris
seemalig - NpUAATHUHN JJIsI MOPCHKUX TIEPEBE3EHB
sich auf (etw, Akk) beziehen- mnocuaTucs Ha 110-HEOY b
bestellen - 3aMOBJISITH
die Verschiffung - NIEPEBE3EHHS MOPEM
in Erwartung - OUIKYIOUH
entnehmen (Dat) - Ti3HaBaTUCA
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in die Serienproduktion po3noyaTy cepiiiHe
aufnehmen BUPOOHUIITBO
an etw.(Dat) Interesse haben- OyTu 3amikaBJI€HUM Y YHOMYCh
in doppelter Ausfertigung
y ABOX €K3EMILISIpax

in 2 facher

der Richtpreis OpIEHTOBHA IIiHA

die Stellungnahme -, TOYKA 30PY

die Aufstellung CIUCOK, M10Ip

die Liste

das Muster - 3pa3ok

die Partie - napTisi  ToBapy

in einer Partie - OJHIEIO TTAPTIEIO
erfolgen - 3MIMCHIOBATHUCS

die Lieferung erfolgt - MOCTaBKa 3/IIMCHIOETHCSA
abschlieflend - Ha 3aKIHYEHHSI

das Entgegenkommen - 1100’ SI3HICTh
hochachtungsvoll - 3 IIIMOOKOI0 TIOIIaHOIO
die Proforma-Rechnung - po3paxynox-npodopma
imstande sein - OyTH y cTaHl

benotigen (Akk) - MaTu MoTpedy

der Preisnachlall 3HUXKKA I[1HU

(-lasse)

Ubung 2

Lesen Sie und iibersetzen Sie folgenden Text in die Muttersprache .
[IpounraiiTe Ta nepeknaaiTh  TEKCT Pi1IHOIO MOBOIO.

ANFRAGE

Im AuBenhandel kommt es oft vor, da3 der zukiinftige Kaufer die
Beziechungen mit einem geeigneten Kéufer aufnimmt, indem er seine
Korrespondenz mit einer Anfrage beginnt.

Unter einer Anfrage versteht man einen Handelsbrief, den eine
Importunternehmen, bzw. eine interessierte Seite einem Geschiftspartner
sendet, um die Moglichkeiten der Lieferungen bestimmter Waren zu
erfahren.
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Anfragen werden gewohnlich aufgrund von Katalogen, Prospekten
und Informationen, die wihrend der Ausstellungen oder Verhandlungen
mit anderen Firmen erhalten worden sind und nach dem griindlichen
Studium derselben unterbreitet. Es sind allgemeine und bestimmte
Anfragen zu unterscheiden.

Die allgemeine Anfrage wird geschrieben, wenn ledlich die
Zusendung eines Katalogs, Prospektes, Preisliste oder Besuchs eines
Firmenvertreters angestrebt wird.

Bei einer bestimmten Anfrage werden in der Regel sowohl
Bezeichnung der Ware, Menge und Qualitdt der Ware, Bestimmungsort
und Lieferfristen, Verpackungsart angegeben, als auch die Bitte, die
Preise und die Zahlungs-und Lieferungsbedingungen anzugeben sind.

Ubung 3

Ubersetzen Sie folgende Sitze in die Muttersprache.

[TepexnaaiTe HMXKUEHABEACHI PEYEHHSI P1IHOK MOBOIO.
1 Unter einer Anfrage versteht man einen Handelsbrief.
2 Die Anfrage wird dem Geschéftspartner von einer interessierten Seite
gesendet.
3 Die Anfragen werden gewdhnlich auf rund von Katalogen, Prospekten
und Informationen unterbreitet.
4 Die Anfragen werden am meisten wihrend der Ausstellungen oder
Verhandlungen mit anderen Firmen erfolgt.
5 Man kann allgemeine und bestimmte Anfragen unterscheiden.
6 Die allgemeine Anfrage wird geschrieben, wenn lediglich die
Zusendung von Unterlagen und der Preisliste angestrebt wird.
7 Bei der bestimmten Anfrage werden in der Regel die Bezeichnung der
Ware, ihre Menge und Qualitdt, der Bestimmungsort und Liefertermin,
die Verpackungsart angegeben.
8 Man schreibt eine spezielle Anfrage, um die Ware zu verkaufen
9 Gestern hat unsere Firma auf alle Fragen des Kunden geantwortet.
10 Die Geschiftspartner haben die Verkaufsbedingungen besprochen.
11 Die Ware soll zu den angegebenen Terminen geliefert werden.
12 In der Anfrage mull man den Richtpreis angeben.
13 Man muB} die Preisnachldsse gewihren.
14 Der Lieferant soll die wire rechtzeitig zum Bestimmungs ort liefern.
15 Die Geschiftspartner miissen heute die Zahlungs-und Liefer
bedingungen besprechen.
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Ubung 4

Setzen Sie anstatt der ukrainischen Worter Und Wortverbindungen ihre
deutschen Aquivalente ein.

BcraBre Ha Miclle YKpaiHCBKUX CJOBOCIOJYYE€Hb iX HIMEI[bKI
€KBIBAJICHTH.
1 (Yroma) beginnt mit der Anfrage.
2 Die interessierte Seite schreibt dem Geschéftspartner
(IUTOBUM JIUCT).
3 Die Anfragen werden (Ha ocHOBI pi3HUX HanepiB) unterbreitet.
4 Man unterscheidet (3aranpHi Ta crieniayibi) Anfragen.
5 In einer allgemeinen Anfrage bietet man um (BiampaBKy narnepiB 1
MpPENCKypaHTa Ha TOBAp).
6 In einer bestimmten Anfrage soll (HalimeHyBaHHs TOBapy, HOro
KUIBKICTh Ta AKICTh) bestimmt angezeigt werden.
7 (Mu mpocumo Bac) , den dullersten Preis auf Thre Ware anzugeben.
8 Man hat uns mitgeteilt, daB sich Thre Firma (excnoprom
€JIEKTPOJBUTYHIB) befasst.
9 In der Erwartung Ihres umgehenden Angebots und Musters
(MU BUCJIOBIIIOEMO BaM riamboky Mojsiky).
10 Bei der Festsetzung des Preises (ypaxoByeMo)wir eine scharfe
Konkurrenz.
11 Wir sind bereit, bei IThnen eine grole Anzahl von Elektromotoren zu
(3aMOBUTH).
12 Die Lieferung der ersten Partie von Elektromotoren muf3 bis Ende des
Oktobers (311MICHUTHCE).
13 Die technischen Unterlagen werden von uns (oxpemo OaHIEpPOJLIIO)
geschickt.
14 Wir geben Threr Ware (niepesary).
15 In der Offerte mul3 (Tepmin mocraBku) angegeben werden.

Ubung 5
Ubersetzen Sie folgende Sitze ins Deutsche:
[lepeknaaiTh HI>KUYCHABEACH! PEUCHHS HIMELIBKOIO MOBOIO.
1 Cporoani My MOBUHHI HAITMCATH 3aITUT.
2 3anuTu 3a CBOIM 3MICTOM OYBaIOTh: 3arajibHI Ta CIEI[laJbHi.
3 Hama ¢ipma Hanucana AUTOBUM JIMCT HA 3aBOJ €JIEKTPOJIBUTYHIB.
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4 Mu npocuMo iX HaJlICJIaTU HaM T€XHIYH1 Nalepu Ha X OPOIYKILIO.

5 3anuTu 311MCHIOIOTHCA y>KE YacTo IiJ1 YaC BUCTABOK a00 MEeperoBOpiB
3 IHIIUMH (pIpMaMHU.

6 Mu OaxxaeMO KyNUTH BEJIMKY KUIBKICTh €JIEKTPOJBUTYHIB 1 JEsKe
oOJagHaHHA 10 HUX.

7 ®ipMa NOBUHHA BKa3aTH MICIIE TPU3HAYEHHS I[LOT'O TOBapYy.

8 JliioB1 mapTHEpHU OOMIPKYBAJIM YMOBH MPOJAKY.

9 Mu npocumo Bac nepeciatv HaM IPOTMO3UIIIO Y TPhOX €K3EMIUISIpax
y ¢hopMi po3paxyHKy-nipopopmu.

10 byap nacka, He 3a0yAbTe MPUKIACTH CIOJM KAaTaJIOTH, MPOCHEKTH Ta
1HII TEXHIYHI Tanepu.

11 ®ipma noBUHHA y CBOEMY 3aMUTI BKa3aTHU TEPMIH MOCTABKHU, & TaKOX
HETTO 1 OpyTTO Baru ToBapy.

12 Bami 11iHu Jar0Th HaM 3MOTY YKJIaJIaHHSI IOTOBOPY.

13 MamuHu NOBHMHHI OyTH TOCTaBJIEHI JIBOMA PIBHUMH NapTIAMU Ha
no4yaTKy 4-ro KBapTally IbOTO POKY.

14 Ha 3akinueHHs MM XOTiIM O BHCIOBHUTH Bam momsky 3a Barmny
T100'SI3HICTD 1 CTapaHHS.

15 Ham moTpi6H1 BiAMoOBiAHI 3pa3ku Ha Bam Toap.

Ubung 6

Ubersetzen Sie folgenden Muster von der allgemeinen Anfrage in die
Muttersprache.

[lepexnaniTh HUKYEHABEJACHUN 3pa30K 3arajbHOr0 MOMHUTY PIAHOIO
MOBOIO.

Neuentwicklung von Baggern und Rahmen.

Threr Zeitschrift "Bau- und Wegebaumaschinen", Heft 7/12 haben wir
die Information entnommen, dall folgende Maschinentypen in die
Serienproduktion aufgenommen wurden:

1 Bagger Nel516

2 Rahmen G 706 bzw. C 222

Wir bitten Sie, uns fiir die obenan gefiihrten Gerdtetypen umgehend
Prospektmaterial und die sonstigen vorhandenen technischen Unterlagen
zur Verfligung zu stellen.

Fiir Thre Bemiithungen danken wir Thnen in voraus.

Hochachtungsvoll.
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Ubung 7
Lesen Sie und iibersetzen Sie folgenden Brief (bestimmte Anfragen);
stellen Sie Fragen an diesen Brief und geben Sie den Inhalt wieder.
[IpounTaiiTe Ta mepekIafiTh  HWKYCHABEICHI  JINCTH, IIOCTaBTE
3alUTaHHS J0 HUX 1 IepeaanTe iX 3MICT.
Sehr geehrte Herrn!
Wir bitten Sie hofflichste, uns ein Angebot in 3 facher Ausfertigung in
Form einer Proforma-Rechnung unter Beilage von Katalogen, Prospekten
und anderen technischen Unterlagen fiir 5000 Stiick DiamantScheiben
nach der beigelegten Zeichnung zu tibersenden.
Wir bitten Sie, in Threr Offerte den Lieferungstermin sowie Netto-und
Bruttogewichte der angebotenen Ware anzugeben.
Wenn die technischen Unterlagen von Thnen separat unter Kreuzband
geschickt werden, so bitten wir Sie, unser Firmenzeichen auf den
Kreuzband zu vermerken, wir empfehlen Ihnen Sie zu zeichnen.
Hochachtungsvoll.

Ubung 8

Ubersetzen Sie ins Deutsche die Muster von Antragen.

[lepeknaaiTh HIMELIBKOIO MOBOIO 3pa3KH 3aIUTIB.
[
Dipwmi ...
[Ipocumo Bac Hajgicnatu Ha Hally aJpecy MPOMO3ULi0 Y 3 eK3eMIUIsipax
Ha MOCTAaBKY Yy 3-My KBapTalli I[bOTO POKY 3alacHUX YacTHH JI0 MAIlWH
3TIHO 3 TPUKIAJACHOI crhenudikaiicro. Y Mporno3uilli MU MNPOCUMO
yKa3aTh KpauHIO LiHY.
Ouikyroun Baroi BianmoBiIi, 3ajiMiiaeMocs 3 oBaroro o0 Bac.
II

Dipmi
[Ipocumo Bac Hamicnmath Ham Bamy nokinagHy mnpomnosuiio y 2
EK3EMIUISIpaX Ha BHUCOKOTOYHI BEpPCTATH M yKa3aTH OKpPEMI I[IHU Ha
MalllMHYy Ta 3alacHl YacTHHH, a TAKOX Ha eNeKTpoABUryHu. [loBigomre
HaM TaKO> BapTICTh MOPCHKOTO yIaKyBaHHS Ta HETTO
1 Opyrro Baru. Jlo 3amuTy MNOBHHHI OyTH TPUKIIAJEHI JOKJIAJIHUMA
TEXHIYHUI OMNHUC, MPOCHEKTH Ta KpecieHHs. Hamepen nsikyemo Bam 3a
Bammi 3ycums.
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3 moBaroxo ....

Ubung 9
Schreiben Sie einen Dialog. Spielen dann die Szene.
Hanumiite gianor, a moTiM po3irpaiTe CleHy.
Die 1. Situation.
Firma A interessiert sich fiir die Produktion der Firma B. Der Vertreter
der Firma B ist gekommen, um den Chef der Firma A {iber die Waren
seiner Firma zu informieren.
I BegriiBungen.
II Einfiihrung.
-Firma B bedankt sich fiir die Einladung und gibt nochmals den Grund
des Besuches an.
-Firma A sagt, was sie iiber Waren der Firma B wissen mochte (Preis,
Qualitit, Konkurrenzfahigkeit usw) .
IIT Verhandlungen.
-Firma B hat Prospekte, Kataloge, Broschiiren usw. mitgebracht.
-Firma A Gedankt sich fiir die mitgebrachten Materialien.
-Firma B beschreibt ihre Waren.
-Firma A sagt, was sie braucht , was ihre Kunden haben wollen, wie die
Waren sein sollen.
-Firma B lobt thre Waren.
-Firma A zeigt sich skeptisch.
-Firma B bringt immer neue Argumente.
-Firma A lasst sich halbwegs liberzeugen.

Die 2. Situation.

Sie haben den Auftrag, der Firma X die neuesten Waren Threr

Firma zu verkaufen. In 3 Tagen haben Sie eine Verabredung

mit dem Chef der Firma X. Bereiten Sie sich auf das Gesprich vor!
Beantworten Sie dabei folgende Fragen

1 Was wissen Sie iliber die Situation der Firma X.

(finanzielle Lage, Marktposition, Zukunftspline)?

2 Wie ist ihre Ware (Vorteile, Nachteile)?

3 Gibt es Konkurrenzwaren? Wie sind die Konkurrenzwaren?
(Vorteile, Nachteile)

4 Wie sind die Verkaufsbedingungen: Preis, Zahlungsbedingungen-
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gen, evtl. Rabatt, evtl. Service usw.

5 Welche Unterlagen miissen Sie mitnehmen?
Das Thema: Das Angebot

Ipono3uuis

Ubung 1
Pragen Sie folgende deutsche Worter und Wortverbindungen und ihre
ukrainischen Aquivalente ein.
3anaM'siTaliTe HUKYEHABECHI HIMEIIbKI CJIOBA M CJIOBOCIIOIYYCHHS Ta
iX YKpaiHChK1 €KBIBAJICHTHU.

1 das Angebot - MIPOTIO3UIIIS
2 ein festes Angebot! - TBEpJa POTIO3UILIS
3 ein freibleibendes Angebot - porno3ulliss 06e3 3000B'13aHHS
4 ein Angebot erarbeiten -  po3poOUTH TTPOTIO3HUIIIIO
5 ein Angebot erteilen, - 3poOUTH MPOIMO3UIIIIO
6 1m Laufe von - MPOTSTOM
7 sich verpflichten - 3000B's13yBaTHCS
8 das Geschift gilt als
abgeschlossen yIroJly BBaXaTH CKJIaJICHOIO
9 die Bestellung

3aMOBJICHHS
der Auftrag
10 das Gegenangebot -KOHTpPIIPOMO3UILis
11 wunschgemal - Ha MIPOXaHHS
12 in ... Ausfilhrung n0 ... BUKOHaHHS
13 das Zubehor ((e)s,-¢€) (mpumaaas) pedi
14 den Anforderungen -

BIIIOB1JaTU BUMOT'aM

entsprechen
15 in der Lage sein - OyTH y CTaH1 II0Ch pOOUTH
16 das Inkasso - 1HKaco
17 der Inkasso - 1o 1HKaco
18 franko Grenze - (dpaHKO-TpaHUIISL
19 gelten - OyTH I1MICHUM
20 beziiglich - BIJTHOCHO
21 die Verladung BIJIBAHTAKUTHU
22 unter den Bedingungen - B YMOBax
23 zu den Bedingungen - Ha yMOBax
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24 die Garantiefrist - rapaHTIiHUN TEPMIH

25 das Akkreditiv - aKpEIUTHUB

26 durch Akkreditiv - Ha aKpeIuTHUBI

27 die Verladungsunterlagen - BigBaHTaXyBaJjibHI JOKYMEHTH
28 den Auftrag erteilen - BUATH 3aMOBJICHHS

29 die Auftragserteilung - BHJIa4a 3aMOBJICHHS

30 ab Datum, vom Datum - 13 1aTH

31 ab Tage, vom Tage - 13 THS

32 die Versicherung - CTpaxXyBaHHS

33 libernehmen - B35ITH Ha ceoe

34 annehmbar - JTOMYCTUMUM

35 das Herstellerwerk - 3aBOJ] - BUT'OTIBHUK

36 eventuell - BUMAKOBO

37 akzeptieren - MOT'0JI)KYBAaTHUCS, 3T0JI)KYBaTUCS
38 unterbreiten - MO/IaBaTH Ha YTBEPIKCHHS

HOBiI[OMJIHTI/I, JOKJIagaTu

Ubung 2
Lesen Sie und tibersetzen Sie folgenden Text in die Muttersprache
[IpounraiiTe Ta mepexknaaiTh TaKU TEKCT PiIHOIO MOBOIO.

ANGEBOTE

Das Angebot ist eine schriftliche Kaufeinladung an den Kaéufer. FEin
Angebot kann sich auf Verhandlungen, eine Zeitungsanzeige, eine
Empfehlung und, was ofter der Fall ist, auf eine Anfrage beziehen

Der Lieferant kann auch in dem Fall Offerten ausschicken, wenn ein
Kunde die nicht angefragt hat. Ein sogenanntes angelangtes Angebot wird
an den Kunden gerichtet zur:
1 Belebung alter Geschiftsbezieliungen, um den Kunden zu intensiven.
Geschéftskontakten zu veranlassen.
2 Ankniipfung neuer Geschiftsverbindungen um neue Kunden zu
gewinnen

Das Angebot ist eine Grundlage zum Vertragsabschlul und muf3 alle
Hauptbedingungen des kiinftigen Vertrages enthalten, und zwar:
1 Die genaue Bezeichnung der Ware mit allen speziellen Angaben und
Daten, wenn moglich Prospekte, Kataloge und technische
Beschreibungen;
2 genaue Preise;
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3 zuverlassige Lieferfristen sowie alle sonstigen Lieferbedingungen;
4 notwendige Muster.

Man unterscheidet feste und freibleibende Angebote:
1 Das Festangebot wird nur fiir einen eventuellen Kaufer erarbeitet. Es
enthélt genaue Angaben iiber die angebotene Warenmenge, einen festen
Preis und Lieferfristen. Der Verkdufer verpflichtet sich bei
Angebotserteilung zur Lieferung, wenn das Angebot im Laufe einer
bestimmten Frist angenommen wird. In dieser Zeitperiode darf der
Verkdufer seine Offerte nicht zuriickziehen. Wenn der Kaufer im Laufe
dieser Frist das Angebot akzeptiert, gilt das Geschéft als abgeschlossen.
2 Das freibleibende Angebot. Wenn in einer Offerte der Preis oder der
ganze Inhalt als "Freibleibend" bezeichnet wird, so bringt der Anbietende
damit zum Ausdruck, daf} er sich nicht an die Offerte gebunden halt.
Das freibleibende ( unterbindliche) Angebot veranlaB3t den Kunden, sich
schnell zur Bestellung zu entschlieBen. Wenn der Kaufer an der
angebotenen Ware interessiert ist, die Bedingungen des Verkdufers thm
aber nicht passen, unterbreitet er ein Gegenangebot.

Ubung 3

Ubersetzen Sie folgende Sitze ligt die Muttersprache IlepexnaniTh
HIDKYCHABEJICHI PEUYCHHS PITHOI0 MOBOIO.

1 Das Angebot ist eine schriftliche Kaufeinladung an den Kéufer.

2 Das Angebot kann sich auf Verhandlungen oder auf eine Anfrage
beziehen.

3 Dieses Angebot war auf eine Zeitungsanzeige bezogen.

4 Das unverlangte Angebot wird an: den Kunden zur Belebung alter
Geschiftsbeziehungen oder Ankniipfung neuer Geschéftsbeziehungen
oder Ankniipfung neuer Geschéftsverbindungen gerichtet.

5 Das Angebot ist eine Grundlage zum Vertragsabschluf3.

6 Das Angebot mull alle Hauptbedingungen des kiinftigen Vertrages
enthalten.

7 Im Angebot soll die genaue Bezeichnung der Ware mit allen speziellen
Angaben und Daten angezeigt werden.

8 Man mul} einen genauen Preis im Angebot haben.

9 Man unterscheidet feste und freibleibende Angebote.

10 Das Festangebot wird nur fiir einen eventuellen Kéufer erarbeitet.

11 Es enthdlt genaue Angaben iliber angebotene Warenmenge, einen
festen Preis und Lieferfristen.
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12 Das Angebot wird im Laufe einer bestimmten Frist angenommen.
13 In dieser Periode darf der Verkdufer seine Offerte nicht zuriickziehen.
14 Das freibleibende (unverbindliche) Angebot veranldfit den Kunden,
sich schnell zur Bestellung zu entschlief3en.

15 Die Bedingungen des Verkdufers passen dem Kaufer nicht, deshalb
unterbreitet er ein Gegenangebot.

Ubung 4

Setzen Sie anstatt der ukrainischen Worter und Wortverbindungen ihre
deutschen Aquivalente ein.

BcraBTe 3amicTh YKpaiHCBKMX CIIB Ta CIOBOCIOJYYEHb iX HIMEIbKI
CKBIBAJICHTH.
1 Das Angebot kann sich (Ha neperoBopax abo Ha 3anuT) beziehen.
2 Das Angebot ist(rmucbsMOBe 3anpoIieHHs A1 KYITIBI1).
3 Das Angebot wird im Laufe (meBHoro Tepminy) angenommen.
4 Diese Bedingungen des Verkdufers (ne migxonars) dem Kaufer.
5 Im Angebot ist (TouHe HaliMeHyBaHHS TOBapy) anzuzeigen.
6 Das Angebot mufl (yci ocHoBHi ymoBu) des kiinftigen Vertrags
enthalten.
7 Das Festangebot enthilt genaue Angaben iiber (TBepay 1iHY 1 TEpMiHU
IIOCTaBKH ).
8 Das Angebot ist (0cHOBa /15 YKJIaJaHHS JOTOBOPY).
9 Man unterscheidet (TBepay mpomo3uiil0 Ta MPOMO3UI0 0e3
3000B's13aHb).
10 Dieses Angebot war auf die Empfehlung der anderer Firma
(YCTaHOBJIEHUN).
11 Man ersucht um (mporno3uitiro 6€3 3000B's13aHb ).
12 Das Angebot ist (ocHOBa JJ1s1 YKJIaJlaHHST JOTOBOPY).
13 Das Angebot mul} (HaaiiiHi TEpMiHU MOCTABOK, & TaKOX 1HII YMOBHU
OCTaBOK) gewahren.
14 Diese Firma mochte mit uns (ctapi aiioBi BigHOocuHU) beleben.
15 Das Festangebot muf} (touni gani) iber die angebotene Warenmenge,
einen festen Preis und Lieferfristen enthalten.

Ubung 5

ibersetzen Sie folgende Sitze ins Deutsche.
[TepexnaniTh HHXKYEHABEICHI PEUCHHS HIMEIBKOIO MOBOIO.
1 IIpono3uis - 11€ MUCbMOBE 3aIPOIICHHS 1JIs1 KYiBJIi.
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2 Ilpomo3uliis - 11e OCHOBA JJIs HiJAMKUCY J0TOBOPY

3 Ilpomno3uliisi NOBUHHA MaTh B cOOl BCl OCHOBHI YMOBU MailOyTHBHOTO
JOTOBODY.

4 Tpeba BiJIpi3HATH TBEPII MPOMO3UIIIT Ta MPOMO3UIlii 0€3 3000B’s13aHb.

5 ¥V npono3wutlii moBUHHA OyTH BKa3aHa TOYHA I1iHA HA TOBAp.

6 TBepaa mpomo3uilis MICTUTh TOYHI JIaHI 3alPONOHOBAHOIO TOBAPY:
TBEPJLy IIHY 1 TEpMiH TTOCTaBKH.

7 Ilpomno3utist 6€3 3000B's13aHb CIIOHYKA€ KIIIEHTA 3BAKUTHUCH IIBUJKO HA
3aMOBJICHHS TOBapy.

8 Ilpomno3ulisa 6e3 MonepeHbOro 3aMuTy CIOPsIMOBaHA Ha BIAHOBJICHHS
CTapuX J1JIOBUX BIJIHOCHH.

9 Tlpomno3wullisi NOBUHHA TPUHUMATHUCS Y TIEBHUH Yac.

10 L1 ym0oBHU npoAaBlg HE MIAXOAATH MOKYIILIO.

11 TBepna mpomosuilisi po3pOOISIEThCS TUIBKK ISl BUIAJKOBOTO
MOKYTIIIS.

12 Ileit kaTagor MICTUTh JIOKJIQTHUN OMKC JJAHOTO YCTaTKyBaHHS.

13 Mu MoxeMo 3pOoOWTH MPOIO3MIII0 Ha MOTPIOHI BaM BEpCTAaTH
(cTaHKM) 3 BIIBAHTAXKEHHSAM 1X Y YEPBHI-JIMIIHI IILOTO POKY.

14 Hama 1iHa ckjiajiae ... TpH BKJIIOYHO 3 MOPCHKUM yIaKyBaHHSIM.

15 Tepmin rapanTii ckiaagae: 12 MICsIIiB 3 JHS BiJBaHTaKEHHSI.

Ubung 6
Ubersetzen Sie folgende Muster von Angeboten in die Muttersprache.
[lepexnaaiTh HUKUYEHABEICHUN 3pa30K MPOIO3UIIIi PIIHOK MOBOIO.

HENNEBERG B Co
Schwarzwailder

Holzwarenindustrie Nagold
Herbert Henneberg & Co. Postfach 23.7270 Nagold
Spielwarenhandlung
Karl Reinhardt
Bremer Straf3e 28
2000 Hamburg 12

(07452)4286

Ihre Zeichen, IThre Unsere Zeichen Hausapparat Nagold
Nachricht vom  unsere Nachricht
1-r 10.09... vom r-pr 13 15.09...
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Angebot iiber Spielwaren

Sehr geehrter Herr Reinhardt,

wir freuen uns, daf} Sie Interesse an unseren Holzspielwaren haben und
senden Thnen gern den gewiinschten Katalog mit der neuesten Preisliste.
Im Katalog haben wir die Spielwaren nach Altersgruppen sortiert.
Beachten Sie bitte unsere giinstigen Liefer- und Zahlungsbedigungen am
Ende des Katalogs.

Wir hoffen, daBB unsere Holzspielwaren IThren Verkaufsvorstellungen
entsprechen und wir Sie bald beliefern konnen.

Mit freundlichen Griilen Anlagen
Katalog
Herbert Henneberg & Co Preisliste

P.pa. (Unterschrift)

Ubung 7
Ubersetzen Sie die Bestitigung des Erhalts eines Angebots.
[TepexnaaiTe MATBEPKEHHS PO OJICPHKAHHS TPOMO3UIIII.

Export Ukraine
Ihr Schreiben vom 25.5.19...

Geehrter Herr N...!

Im Nachgang zu unserem Schreiben vom 21.5.19... teilen vir Ihnen
folgendes mit:
Alle von Thnen angebotenen Maschinen und Ausriistungen, die Sie iiber
das Abkommen hinaus zum Export noch zur Verfligung haben, wurden
sorgfiltig gepriift, ob ein Import moglich ist. Leider haben wir an den
angebotenen Maschinen keinen Bedarf. AuBerdem war es fiir uns in
vielen Féllen nicht moglich, die Leistung der Maschinen zu erfahren, bei
keine Dokumentation von Ihrem Unternehmen uns vorlag. Wir bitten Sie,
wenn Sie nach wie vor am Absatz dieser Ware interessiert sind, uns fiir
diese Maschinen Prospekte und technische Dokumentationen unsere
Adresse zu iibersenden.

Mit freundlichen Griilen
Firma X
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Ubung 8

Ubersetzen Sie ins Deutsche die Muster von Angeboten..

[lepexnaaiTe HIMEIIBKOIO MOBOIO 3pa3KH MPOITO3HITIH.
I (dipma...)

BinnocHo Bamoro 3anuty Big 20.12.20...
BignoBimno na Bam 3amut BimHocHo 10 BepctatiB moxaem T-10
noBizomisieMo Bam, mo mMu MoXKeMO 3ampornioHyBaTH Bam HeoOXigHy
KUIBKICTh Ha TAKUX YMOBAX:
- TeXHI4H1 AaHl OyAyTh BianoBinatu Bammii cnenudikaiiii, mpukiaaeHin
no 3anuty Bix 20 rpyass 20... IliHa 3a oguH BepcTar CKJAJa€ ... TPH,
BKJIFOYHO 3 MOPCHKHUM YIIaKyBaHHSIM.

BiaBaHnTaxxeHHs MU 3MOIJIM O MPOBECTH JBOMA PIBHUMHU MapTisiMU 1
MOYaTH HOro B)KE Y HACTYITHOMY MICSIIl, ajie 32 YMOBH, IO 3aMOBJICHHS
Oyje oaepkaHO HaMU He Mi3Hime 28 ciuns 20

[TnaTix noBuHeH OyTH 3p0OJICHUI 11O BIZIMOBJICHOMY aKpEIUTHUBY.

[Ilo no Bamoro mpoxaHHsS NMpO HaJXaHHSA TapaHTIMHOTO TEPMIHY Ha
15 micsmiB, To MU TmoBigoMisieMo Bac, 110 11e mpoxaHHS MM, Ha Kajb,
3aJI0BOJILHUTH HE MOXKEMO.

Ouikyroun Baroi HalmBUAIIOT BIMOBIII, 3JIUIIAEMOCH 3 TIOBArolo.

2 (dipma...)
Moo Bamoro 3anuty Big 1-ro MUHYJIOTO MiCSIISL.
[ITanoBH1 rocnojapi!

3 MOJAKOI MIATBEPKYEMO OTpuMaHHs Bamoro 3amuty Bim 1-ro
MuHyjoro wmicams Ha 1% BepcratiB moneni AB-60. BignoBinHo Ha
Bamr 3anuT mosigomiisiemMo, o MU MOXeMO Bam 3poOMTH TPOIO3HIi0
Ha noTpiOHI BaM BepcTratu 3 BIJIBAHT@XKEHHSIM 1X Yy CEpIIHI-BEPECHI
19... poky. Mu nHaacwiaemo Bam Ham octaHHiil karanor, y skomy Bu
3HalAeTe JOKJIAIHUN OIKUC JaHOTO ycTaTKyBaHHs. Hamma 1iHa ckianae ...
IPH BKJIIOYHO 3 MOPCHKHUM YIIaKyBaHHSIM. TepMiH TapaHTii CKJajae
12 micsmiB 3 AHS BlABAHTAXEHHS.

[{s mporo3wuilist IificHa 3a YMOBH OjepKaHHS Bamroro miaTBepKeHHS
He mi3Him 5.1.20...
3 MoBaroo
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CTpyKTypa JIUCTa-POIO3HIIIi:
[ ITpuumna nucra-npono3uiii (Grund fiir das Angebot).
2 Binmosias Ha 3anutanHsa (Beantwortung der gestellten Fragen).
3 HomatkoBi mpomno3uilii (Zusatzangebote).
4 CnomiBanHs Ha 3aMmoBieHHs (Die Hoffnung auf die Bestellung).

Kitimie ta BUpasu aucTa-npoIo3uilii:
1 4 panwmii, mo Bu 6a)kaete HaarouTH A1J10B1 KOHTAKTH.
2 Mu 13 3a710BOJICHHSIM HaJiciiiaeMo Bam 3pa3ku 1 IpomoHy€eMO...
3 Ham npencraBHUK, TaH ..., MOBIAOMIISE HaM, 110 Bu BUSBHIIN KUBHMA
1HTEpeC JI0 HaIllUX TOBAPIB.

Das Thema. Die Reklamation
Pexnamanisn
Ubung 1

Priagen Sie bitte folgende deutsche Worter und Wortverbindungen zum
Thema;: "Die Reklamation" ein.

3anam‘staiite, OyIb Jacka, Takl CJIOBa M CIOBOCIOJYYEHHS IO TEMU
"Pexnamarris" Ta ix ykpaiHCbK1 €KBIBaJICHTH.
1 eintreffen in Dat. — HagxoauTu, npudyBaTH

2 zusagen Dat , fiir Akk (te,t)- natu 3rogy Ha 110-HEOY b
3 die Zusage - OOIIIsTHKA, 3r0/a, 3000B's13aHHS
4 der Fall (-s, Fille) - BHUMAJ0K

5 im Notfall - y KpallHbOMY BHNAAKY

6 jedenfalls - y BCSIKOMY BUIAJIKY

7 auf alle Fille - Ha BCIKHUU BUIIAJIOK

8 der Unfall - HEIAaCHUU BUIIAI0K

9 der Autounfall - TPAHCTIOPTHUI BUMAJ0K

10 die Beschwerde - cKapra

11 mahnen an Akk (te,t) -nonepemxaru, HaragyBaTu

12 die Mahnung zur Zahlung - HaragyBaHHs PO OILIATY
13 das Mahnschreiben

der Mahnbrief JIMCT-HAralyBaHHs
der Anspruch
14 die Spedition - CKCTIETUITIS

33



15
16
17
18
19

20

22
23
24
25
26
27
28
29
30
31
32
33
34

35

der Spediteur - EKCIIEUTOP
die Verspatung (en) - cImi3HEHHs, 3aI13HCHHS
zu spat kommen -  npuOyTH i3 3aMi3HEHHSM
die Nachricht - MOBI1JIOMJICHHS
eine Nachricht mitteilen
MOBITOMUTH HOBUHHU
benachrichtigen
die Nichtlibereinstimmung - Ha BiAMOBIAHICTh 3 YUM-HEOYIb

j-m in die Rede einfallen- BTPYTHCS Y PO3MOBY
fehlen (te,t) - OpakyBaTH,

die Teillieferung-  yacTtkoBa mocTaBka

die Riicklieferung - moBepHEeHHs MOCTaBKU

die Minderlieferung - noctaBka, sika 3aj1aHa, yCTaHOBJICHOI K1JIbKOCTI
der Zulieferer - IIOCTaBIIUK

restlich - 3IUIIICHU A

der Rest - 3aJIUIIIOK

dauern (te,t) - TPUBATH

die Dauer - TPUBAIICTh

vollstind 1g - MTOBHUI

unvollstiandig - HETOBHUU

die Reklamation- peKIIamartis

die Beanstandung

den Mingelanspruch mogatu pekinamariiro
geben an Dat.
reklamieren Akk.

36 die Uberpriifung -  mepeBipka, KOHTPOIIb

37 iiberpriifen (te,t) - MIePEBIPSTH., KOHTPOJIIOBATH

38 kurzfristig - KOPOTKOTEPMIHOBUI

39 die Gutschrift 3aMuC y KPeauT

40 gutschreiben - 3alUCaT y KPeAUT, KpeIUTyBaTH
41 verguten. - BIJIIIKOJTyBaTU BUTPATU

42 die Vergiitung -

den Schaden ersetzen - BifkoryBaHHs1 30UTKIB
den Verlust ersetzen, vergliten -
den Verlust decken -

43 entstehenen(stand, entstanden - BUHUKATH
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44 schuldig sein an Dat. - OyTv BUHHUM, TIPOBUHHUM

45 die Schuld - oopr
46 der Schuldner - der Debitor - GopxHHK
47 untersuchen Akk (te,t) -  poscnigyBatu, nepeBIpATH
48 die Untersuchung - PO3CIiyBaHHs, MepeBipKa
49 beseitigen Akk (te,t)- ycyBaTH (JIIKB1yBaTH)
beheben - HEJI0JTIK, TOMUJIKY
50 der Ersatz - 3aMiHa
der Austausch -

die Auswechselung -
51 ersetzen -
austauschen - ( durch Akk.) 3aminsTu m0-HEOY b UMM HEOYIb)

auswechseln

52 behalten Akk - 3QIIMILIATH, YIEPKyBaTH
(behielt,behalten)

53 etwas im Gedéachtnis 3anaM'siTOByBaTH
behalten

54 die Entscheidung - pIlIEHHS, BUPIIICHHS
der Beschluf3 -

55 entscheiden - BUPIIITYBATU
beschlieBen -

56 ein Problem l6sen - BUPIIIIYBaTH NPoOIEMy

57 der Schadenersatz - 3aMiHa MO KO YBaHHSI

Ubung 2

Ubersetzen Sie folgende Sitze in die Muttersprache.

[lepexnaaiTe HIXKUYEHABEICHI PEYCHHS P1THOI MOBOIO.
1 Bei der Prifung der Ware kann man verschiedene Nachteile
untersuchen.
2 Die Qualitit dieser Ware entspricht nicht der im Vertrag festgelegten.
3 Die Warenmenge entspricht der in den Unterlagen angegebenen nicht.
4 Die Lieferung dieser Ware ist verzogert.
5 Diese Ware ist schlecht verpackt und hat eine fehlerhafte Markierung.
6 Die Bezahlung dieser Waren ist verzogert.
7 Fiir Erheben von Anspriichen mufl man eine Begriindung haben.
8 Die Warenpartie hat eine nachlédssige Verpackung.
9 Wir haben Gewichtsmanko bestellt.
10 Der Geschéftspartner verlangt den Kaufvertrag riickgdngig machen.
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11 Die Firma bietet die Preisminderung auf dise Ware an.

12 Der Geschiftspartner verlangt den Umtausch.

13 Der Kunde verlangt die Nachbesserung oder die Reparatur dieser
Werkzeuge.

14 Das unternehmen verlangt den Schadenersatz.

15 Diese Ware hat eine minderwertige Qualitit.

Ubung 3

Setzen Sie anstatt der ukrainischen Wortverbindungen ihre deutschen
Aquivalente ein.

BcraBTe Ha Miciie yKpaiHChKUX CJIOBOCHIOIYYEHD iX HIMEIIbKI €KBIBAJICHTH.
1 Bei der Uberpriifung Threr Warensendung (ynazatu meHi y Biui), daf
es Gewichtsmanoko gibt.
2 Bei der Wareneingangskontrolle waren (0arato HenomikiB) festgestellt.
Wir bestitigen dankend (oaepsxaHHs 3aMOBJIEHOTO TOBApY).
Die Ware ist (y momko/ipkeHOMY cTaHi ) eingetroffen.
In Grof3e und Form entsprechen die Wahren nicht (3pasky).
An der Sendung fehlt (uactuna ToBapy).
Wir miissen Sie bitten (B3saTH 11€¥1 TOBap Ha3an).
Bemiihen Sie sich (TepmiHOBO OOMIHSTH TOBap).
9 Wir bitten Sie (BiAIIKOyBaTH CyMy 30UTKY).
10 Wir sind bereit (3anummutu ToBap y cede 31 3HKKO B 10 %).
11 Die Ware kann(y npomy crani) nicht verwendet werden.
12 Sie werden uns (HagaTy BiMOBIIHY 3HUXKKY ).
13 Die Ware lieB sich (31 3umkenHsiM Ha ... noch verkaufen.
14 Thre Beanstandung ist (cipaBeasiiBo0)?
15 Die Waren sind (nepen ynakoBkoro) nicht sorgfiltig gepriift worden.
16 Wir sind bereit (111 ToBapy 3aMiHUTH).
17 Den Schaden werden wir (3a Haill paXyHOK 3HUILIUTH).
18 Die beschadigten Waren konnen wir(0OMiHsITH O€3KOIITOBHO).
19 Die Folgen (uiporo 3arpumanns) sind ernst fiir uns.
20 Deshalb erwarten wir (1o Bu BiampaBuTe 11ei ToBap 1o0...).

BN Bie) WV, IR SN US)

Ubung 4
Ubersetzen Sie folgende Sitze ins Deutsche.
IlepexnaaiTh HMXXKYEHABEICHI PEUCHHS HIMEIBKOIO MOBOIO.
1 Ha >xanb, MU MOBUHHI MPOCUTH BIJIIIKOTYBaTH 30UTOK.
2 ToBap HE MOXKHA BUKOPUCTOBYBATH Y IIbOMY CTaHi, OO CJIiJ] 3aMIHUTH.
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3 Ile 3aMOBJICHHS HE BUKOHAHO MOBHICTIO.

4 'V nedxux ymakoBKax BiJICYTHI TOBapH.

S lleu ToBap HAC HE 3aJ0BOJIBHSIE.

6 ToBap, sSKUil HAAIWIIOB, MU HE MOXEMO BUKOPHCTOBYBAaTH y IIbOMY
CTaHi.

7 Mu MycHMO BUMAaraty BiJIIKOAYBaHHS 30UTKIB.

8 IHakiie MU MyCHUMO MOJATH pEeKIamMaulro.

9 ToBapu HE BIINOBIAAIOTH HAILIOMY 3aMOBJICHHIO.

10 Mu noBunHI npocutH Bac B3sTH TOBap Ha3aj.

11 ToBap HaAINIIOB y TMOIIKOJXEHOMY CTaHI1, BOJOTHM, 31IMICOBAHUMN Ta
OpyAHUI.

12 Mu BUMaraemo 3HW>KEHHS I[iHU Ha 11e¥ ToBap .

13 Ileit ToBap Ma€ HU3bKY SIKICTb.

14 Mu nsikyemo BaMm 3a myHKTyallbHY TOCTAaBKY TOBapy.

15 i ToBapu ciij peMOHTYBaTH.

Ubung 5

Lesen Sie folgenden Text vor und ibersetzen Sie diesen in die
Muttersprache.

[IpounTaiiTe HUKYEHABEICHUN TEKCT Ta MEPEKIaITh HOro pigHOIO
MOBOIO.

REKLAMATION

Nicht selten kommt vor, dal3 die Ausfiihrung eines Vertrages zu Klagen
fiihrt. Bei der Priifung der Ware konnen sich Méngel herausstellen, wir
Nichtiibereinstimmung mit dem Muster, minderwertige Qualitat,
nachldssige Verpackung der gelieferten Ware, nicht vertragsmiflige
Menge, Mindergewicht usw.

Auch Verzogerung in der Lieferung kann Anlall zu Reklamationen geben.

Der Kaufer kann Forderungen vorbringen, oder er kann es dem
Verkaufer iiberlassen, Vorschldge zur Regelung des Reklamationsfalls zu
machen.

Reklamationen sollen vom Kiaufer mit Beweisunterlagen bestatigt
werden.

Der Kaufer kann auf Herabsetzung des Preises oder auf Schadenersatz
bestehen bzw. die Annahme der Ware verweigern.

Die Partien konnen die Beschwerde auf folgende Weise regeln: durch
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Ersatzlieferung, durch Riickgabe der gelieferten Ware, durch
lacabesserung usw.

Bei verzogerter Lieferung wird der Verkaufer darauf aufmerksam
gemacht, dall er im Verzug ist und daB3 die Lieferung bis zu einem
bestimmten Zeitpunkt erfolgen mufl. Ist die gewédhrte Sachfrist
abgelaufen, fordert der Kéufer einen Schadenersatz oder er kann vom
Vertrag zurlicktreten.

Die Reklamation wird in entschiedenem aber hoflichem Ton gefiihrt.

Falls die Reklamation von den Partien auf friedlichem Wege nicht
geregelt werden kann, so wird der Fall zur Entscheidung an das
Schiedsgericht iibergeben.

Ubung 6
Beantworten Sie folgende Fragen zum Text.
JlaliTe BIMOB1/Ib HA HI)KUCHABEICH] 3alMTaHHS 10 TEKCTY.
1 Wozu kann die Ausfiihrung des Vertrages fiihren?
2 Was kann sich bei der Priifung der Ware herausstellen?
3 Welche Mingel konnen Sie nennen ?
4 Womit soll die Reklamation bestatigt werden?
5 Worauf kann der Kiufer bestehen?
6 Was beansprucht der Kaufer im Fall der Verzogerung?
7 In welchem Ton wird die Reklamation gefiihrt?
8 Wer regelt die Reklamation, wenn die Partien auf friedlichem Wege
keine Losung finden konnen?

Ubung 7
Lesen Sie folgende Dialoge und versuchen Sie diese ein zupréagen.
[IpounTaiiTe Taki JiaJIOru Ta COIPOOYyITE iX 3amaM'sTaTy.

Der erste Dialog,

Der Geschiftsfithrer der Firma X ist sehr erregt: die bestellte Ware aus
Niirnberg ist immer noch nicht da. Als die Lieferung endlich ankam,
stellte es sich heraus, daB nicht alles in Ordnung ist., Herr Schmidt ruft
bei der Firma an und klart alle Unstimmigkeiten. Die beiden Firmen
bleiben auch weiter gute Geschéftspartner.

-Wo ist bestellte Ware?

—-Frau Monika, ist die technische Anlage aus Niirnberg schon
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eingetroffen?

—-Leider noch nicht, ich mull mit der Firma in Verbindung setzen und
nachfragen.

—Wann wurde die Lieferung zugesagt?

In der Bestellungsannahme stand: vom 18.02 bis Ende Februar. Im
Hotfall miissen wir die Firma mahnen, die bestellte Ware sofort zu
liefern, das sie dringend benoétigt wird.

Der zweite Dialog.

-Die Ware konnen wir nicht annehmen.

-Was ist los? Die sieht wie 7 Tage Regenwetter aus. Ist etwas Schlimmes
passiert?

—Es fehlen zwei Kisten in der Lieferung aus Niirnberg.

-Und was steht in der Lieferanzeige.

—Ich muB erst mal nachsehen. Ach ja, es féllt mir gerade ein Frau Tesmer
hat um eine Teillieferung gebeten, da thnen eine geeignete Verpackung
fiir die Mikrochips fehlt.

Sie haben Probleme mit ihrem Zulieferer. Die restlichen 2 Kisten
bekommen wir spatfesten in 2 Wochen.

Das geht noch. Aber wenn es linger dauert, es sein, dall wir diesen
Vertrag stornieren miissen. Eine unvollstindige Lieferung nutzt uns nicht.
—~Warum mullt alles schwarz sehen? Vielleicht ist hier noch etwas zu
machen.

—Ja 1ist aber noch nicht alles. Die Leistung der Anlagen stimmt nicht .
Man muf} eine Mingelriige schreiben.
—-Verbinden Sie mich bitte mit Frau Tesmer.

Der dritte Dialog.

—Thre Reklamation ist berechtigt.

—-Guten Tag, Herr Schmidt.

~Wir danken Ihnen fiir die piinktliche Lieferung. Bei Uberpriifung der
Warensendung stellte es sich leider heraus,

daB der Typ der Anlagen den bestellten nicht entspricht.

- wir bitten kurzfristig um einen Umtausch oder um entsprechende
gutscnrift des Rechenbetrages.

—Ich bitte um Entschuldigung. Es ist mir unverstindlich, wie dieser
Fehler enstehen konnte.
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—-Unsere zwel eingearbeitete Mitarbeiter fehlen wegen eines Autounfalls.
Und eine neue Kontoristin ist wahrscheinlich schuld daran.

-Wir werden die Sache untersuchen und selbstverstindlich den Fehler auf
unsere Kosten beseitigen.

- Wir senden umgehend Ersatz.

Sie konnen die beanstandete Ware kostenlos zuriickschicken oder zu
einem Sonderpreis behalten.

—wir werden es uns liberlegen.

—Jedenfalls warten wir auf Ihre Ersatzlieferung.

- Ich danke Thnen sehr, lassen Sie uns Ihre Bescheidigung per Fax wissen.
Sie diirfen versichert sein, dal wir alles daran setzen werden, um
zukiinftig derartige Vorkommnisse zu vermeiden.

- Ich hoffe, dal wir auch weiter gute Geschiftspartner bleiben werden.

Ubung 8
I Antwort auf Reklamation.

BianoBinp Ha cKapry 3 MpUBOAY SIKOCTI TOBApYy.

Betr.:Antwort auf Reklamation 20.01.2012
Sehr geehrte Damen und Herren,

vielen Dank fiir Thr Schreiben vom 15.01.1998. Wir haben Ihre

Reklamation gepriift. Sie haben recht: die Reklamation ist vollig

begriindet. Die Angelegenheit ist uns sehr peinlich und wir bitten Sie um

Entschuldigung. Wir werden alles tun, damit sich solche Fehler nicht

wiederholen.

Wir sind mit Threm Vorschlag zur Regelung der Angelegenheit

einverstanden Die Nachlieferung von Artikel Nf-1C1' ging gestern an

Sie ab. Die korrigierte Rechnung erhalten Sie mit separater Post.

Wir hoffen auf eine Fortsetzung unserer Geschéftsbeziehungen.

Mit freundlichen Griillen
ECCOSYS GmbH & Co.KG

M.Iluge

Export

Briefbausteine: Wir konnen Thre Reklamation nicht anerkennen Mu e
MOKEMO NpuitHATH Bairy pexiamariito.
Die defekte Ware werden wir umtauschen. - ToBap 3 nedekTtom Mu
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3aMIHHMO.

Selbstverstindlich ersetzen wir Thnen den Schaden., - 3posymino,
BiIIIKOAyeMO Bam 30UTOK.

die Angelegenheit, -en - cripaBa, cuTyartis

die Geschéftsbeziehung, -en - ninoBi BigHOCHHU

die Portsetzung, -en - npogoBXKEHHS

die Regelung, -en - yperyntoBaHHs

Ubung 9
Mahnung bei Lieferverzug.

[lonepemkeHHs y BUIAAKY SBaTPUMKM y IOoCTaBli/nocrasui.

Betr.:Mahnung 02.12.2012

Sehr geehrte Damen und Herren,
leider warten wir immer noch auf die am 16.10.1998 von uns bestellten
Artikel. Da wir die Ware dringend brauchen, bitten wir Sie um
sofortigen Versand. Wir erwarten die Ware bis zum 15.12 2013. wenn
Sie die Ware bis dahin nicht geliefert haben, konnen wir leider
gezwungen sein, Schadenersatz von Innen zu verlangen.
Mit freundlichen GriiBen AS MERKUR
E.Ots
Einkauf

Ubung 10
Antwort auf Mahnung

BimnmoBinmb Ha HNONEepPEeIXeHHS.

Betr.: Ihr Schreiben vom 02.12.1998

06.12.98

Sehr geehrte Damen und Herren,

wir bedauern sehr, dal ja wir wegen Schwierigkeiten bei der
Rohstoffbeschaffung nicht rechtzeitig liefern konnten. Wir werden
alles tun, um die Ware bis zum 15.12. zu liefern, Artikel Ne Nf-754a
konnen wir schon morgen liefern.

Wir hoffen sehr daB3 Sie die Verzogerung entschuldigen konnen.

Mit freundlichen Griilen

EOCOSYS GmbH & Co.KG

M .Kluge I
41




Export

Ubung 11
Mahnbrief JIuct-nonepexeHHs .

Betr.: Mahnung" 25.03.2012
Sehr geehrte Damen und Herren,

unsere Rechnung Ne 602-E vom 15.12.2011 war am 15.03.2012
fallig. Bitte liberweisen Sie den Betrag auf unser Konto bei der
Deutschen Bank in Kiel.

Mit freundlichen Griilen

ECCOSYS GmbH & Co.KG

M .Kluge

Export

Ubung 12
Antwort auf Mahnung bei Zahlungsverzug,.
Bianmosiai Ha monepeKEeHHs TPH 3aTPHUMIT PO3paxXyBaHHS.

Betr.: Ihr Scheiben vom 26.04.2012 27.04.2012

Sehr geehrte Damen und Herren,
bitte entschuldigen Sie, dal wir Thre Rechnung Ne 602-E nicht
rechtzeitig haben bezahlen konnen. Wir haben heute 500 EURO auf Ihr
Konto bei der Deutschen Bank in Kiel iiberwiesen.Wir bitten Sie uns
den Restbetrag von 1300EURO bis zum 31.05.2012zu stunden.

Da wir unsere Rechnungen immer pilinktlich bezahlt haben, hoffen wir,
daf3 Sie mit unserem Vorschlag einverstanden

sind.

Mit freundlichen Griiflen

AS MERKUR

E.Ota
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METOINYHI BKA3IBKH

3 PO3BUTKY MOBHOI KOMIIETEHIIII Ta CKJIQJJaHHs A1JIOBUX TaIepiB
JUJIsL CTYJIEHTIB yCiX (DaKyJbTETIB A0 AUCHUILIIHUA
«Jl110Ba HIMEI[bKAa MOBa

BinnosiganpHwuii 3a BUNycKk: Buki. bymanos A.O.
pemaxkTop

[MigmucaHo 10 ApyKy
®dopwmar mamipy 60x84 1/16. Ilamip nucambHUA.
YMOBH.-pyK.apK. . OO1.-BHI.apK. .
3amoBeHHs Ne . Tupaxx 50 . Lina

Hpykapus YxpdA3Ty,
310050, XapkiB — 50, rur. Deitepbaxa, 7
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